《销售系统建设》

一堂可以帮助企业批量生产销售冠军的营销课

江猛老师

《课程背景》 ：  

江猛老师经过16年时间，深入企业咨询帮扶和沉淀，发现中国的企业大部分都面临如下问题？
营销战略迷茫？   价格战没利润？   企业内忧外患？   销量难以增长？
业绩心理没底？   团队激励很难？   人才梯队匮乏？   业绩增长乏力？

团队青黄不接？   团队思维老化？   渠道掌控不力？   客户开发困难？

销售技能匮乏？   员工间差距大？   客户质量不高？   销售员难复制？

你一定有以上的困惑！

面对这些问题！我们已经帮助很多企业已经找到了答案！

建设一套让你的业绩持续增长20%--200%的销售系统;

从以下五个维度设计你的销售系统，让业绩持续倍增
道----战略

天----客户

地----产品

将----团队

法----营销

这是一堂企业老板带领团队学习的课程！

  这是一堂学习，探讨，反思，总结，出方案，出成果的课程！

  这是一堂帮助企业升级你的清晰的营销战略，锁定利润型客户，提高产品价值，快速复制团队，落地系统化营销手册，提高你的利润的一堂课程！

很多企业为什么带团队学习本课程的6个理由？

1：落地：老师一边讲课，一边让学员根据自己的销售实际情况现场落地

2：通关：老师给出通关考试题，每人必须通关考核，确保学完回去就能用

3：参与：每个人都全程参与PK，互动，上台，分享，作业，落地，产出

4：投入：老师10年以上的讲课和辅导企业公立，确保让每人全程投入

5：产出：学完之后，回去产出自己公司1.0版本的销售手册

6：持续：这是一堂学完之后可以持续回去运用的课程：制作销售手册，通关考核，场景问题情境模拟

参加完本次课程，你的销售团队将会得到什么好处和改变？

1：让麻雀变凤凰，快速提升销售能力和水平

2：通过系统化学习，有助于销售团队倍增业绩

3：换一种思路，就可以快速激发业绩不好的销售员

4：换一种角度，让你的产品将更好卖，卖上价

5：换一个方法，你的产品将卖得更多

6：换一种思维，让你的销售人员给客户转变思想

7：这是一项回报率最高的投资，因为有机会让你的利润提升10%以上

8：给你企业安装一条销售人才生产线

9：让销售冠军的能力快速复制，批量生产销售冠军

10：让你的销售团队思维升级，专业升级，能力升级，谈判升级，卖价升级，客户升级

11：让企业赚回10倍以上的培训费用

12：帮助企业缩短2年自我摸索的时间

13：新员工出单率至少提高一倍
《课程落地收获》 ：一系列可以改善公司的落地方案
· 课程收获和好处1：《设计自己企业的业绩增量模型》让企业持续盈利做大做强
· 课程收获和好处2：《设计自己企业的客户地图》 系统化围绕客户深度做透市场
· 课程收获和好处3：《FABEDS公司和产品价值塑造工具》  让产品卖上价
· 课程收获和好处4：《客户拜访工具清单》  让拜访更有价值

· 课程收获和好处5：《设计探寻客户需求的五句话》 深度挖掘客户需求

· 课程收获和好处6：《价格战的应对策略和话术》 让产品卖上价钱
· 课程收获和好处7：《提炼自己公司的成交策略落地运用工具》
· 课程收获和好处8：《品牌信任成交背书》  让客户自动成交
· 课程收获和好处9：《设计自己公司的产品金字塔》  让产品更有生命力
· 课程收获和好处10：《客户痛点和抗拒点解决方案》  让客户信服
· 课程收获和好处11：《销售目标管理系统》   让团队焕发狼性和斗志
· 课程收获和好处12：《客户分类管理系统》   让大客户更有忠诚度
· 课程收获和好处13：《销售手册制作系统》   让销售新手快速成为高手
课程特色：实战和落地，听完课程带工具回去，立刻运用
· 落地一： 每个模块老师都让学员现场萃取落地工具

· 落地二： 课程中间老师提供相应的的表格，工具，话术，直接使用

· 落地三： 课后跟踪落地进度

· 落地四： 销售系统工具导入自己公司，落地执行学习和运用
《听课对象》：企业老板带队学习，这样更容易落地
《授课形式》  现场落地自己销售团队的方案
《课程时间》  2天

第一部分：业绩倍增系统---让企业业绩倍增
· 挖掘你的业绩增长源？

· 你目前业绩从何而来？

· 你未来业绩从何而来？
· 以小博大的竞争策略？
· 课程输出成果：

· 《设计自己团队的2021年业绩增量模型》
第二部分：客户开发系统---让客户源源不断
· 客户画像

· 客户痛点

· 客户开发

· 客户信任

· 客户分类

· 客户漏斗

· 渠道设计

· 区域分布
· 课程输出成果：

· 《客户地图的设计》

· 《设计自己公司客户分类管理模型》

第三部分：客户拜访系统---让客户爱上你
· 客户拜访流程设计

· 客户内心六句对话
· 客户内部四大身份应对
· 电话微信如何聊客户

· 如何做有价值的客户拜访

· 课程输出成果：

· 《客户拜访工具清单》

· 《客户拜访五准备，四必谈，三必到》
第四部分：客户跟踪和谈判系统---让谈判游刃有余
· 八种难缠的客户如何跟踪？

· 用哪五个字准确锁定客户意向？

· 客户的五大需求如何满足？

· 谈判人员的识别

· 谈判信息的获取

· 谈判目标的设定

· 谈判的时空选择

· 谈判方案的预判

· 如何应对价格战

· 价值谈判的密码

· 价格谈判的策略

· 谈判僵局的处理

· 客户跟踪的推进
· 课程输出成果：

· 《设计探寻客户需求的五句话》

· 《价格战的应对策略和话术》
第五部分：产品价值塑造系统--让产品卖上价格
· 波士顿产品金字塔让产品好卖

· 介绍产品自己都有购买的冲动

· 对产品的熟悉要做到如数家珍

· 塑造产品价值远大于产品介绍

· 一开始就介绍产品最大的好处

· 讲故事对客户来说最有说服力

· 让客户有参与感的体验式营销

· 塑造产品价值的FABEDS工具

· 不卖产品卖解决方案的思路

· 一分钟介绍产品专业话术设计

· 课程输出成果：

· 《设计自己公司的产品金字塔》

· 《设计出自己公司的产品FABEDS》
第六部分：解决客户抗拒系统--让客户无法拒绝
· 销售自身导致的拒绝如何破解？

· 客户自身导致的拒绝如何破解？
· 客户说：我们有固定的供应商，如何破解？

· 客户说：我们用价格便宜的产品，如何破解？

· 客户说：我们暂时不用，不考虑，如何破解？

· 客户说：我感觉你们价格太贵了，如何破解？
· 客户说：别的公司产品比你们好，如何破解？
· 客户说：我没有那么多的预算，如何破解？
· 客户说：我不是负责人，我做不了主，如何破解？

· 课程输出成果：
· 《写出自己公司客户抗拒点应对策略》
第七部分：客户成交系统--快速提高成交率
· 客户见证成交法；   高开低走成交法；

· 饥饿营销成交法；   上门服务成交法；

· 多次尝试成交法；   利弊分析成交法；

· 专家权威成交法；   感动营销成交法；

· 选择型成交法；     挖痛苦成交法；

· 零风险成交法；     定金成交法；

· 赞美成交法；       捆绑成交法；

· 体验成交法；       好处成交法；

· 赠品成交法；       尝试成交法；
· 课程输出成果：
· 《提炼自己公司的成交策略落地运用工具》
 第八部分：输出利润型销售团队管理系统---让企业强大
· 销售目标管理系统

· 团队管理机制系统

· 销售团队演练系统

· 业务流程管控系统

· 销售会议管理系统

· 销售手册制作系统
