课程大纲
一、 产品类型与销售模式
1.   三种类型产品、客户、销售模式
2.   三种产品类型对应的销售模式
3.   专业销售的三种角色
二、 绝对疯狂成交信念系统
1.   百分之百相信信念系统
2.   拒绝信念系统
3.   我是销售大师信念系统
4.   成交信念系统
三、 成交九步销售模式
1.   精心准备
2.   建立信任
3.   挖掘需求
4.   塑造价值
5.   竞争分析
6.   解除异议
7.   闪电成交
8.   售后服务
9.   客户推荐
