《商务合同管理及法律法规与风险防范》
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    第一部分  从典型案例看商务合同法律风险

第二部分  商务合同相关法律法规解读
    一、商务合同概述
（1）识别合同的本质以及合同在商务活动中的重要作用；

    （2）商务合同的基本特征

    （3）合同的内容和表现形式

    （4）为什么要对合同进行管理

    （5）如何识别合同的风险及规避风险

    二、合同形成的基本要素和内容

    1、商务合同哪些是主要条款，哪些是附属条款，两种条款要求受法规影响相同吗？

    2、合同的形成要求——条款之战

    3、法律规定的合同能力

    4、到底由谁起草合同才有效，甲方起草合同有什么优势？

    7、构成合同的四大要素之间有什么关系，只有什么要素才具备法律效力？

    8、《民法总则》规定合法合同的能力——三个问题的思考：

    （1）签订合同的有效性受年龄的限制吗，法律如何规定？

    （2）精神病人、喝酒或吸毒的人，他们的合同能力受限制吗？如果规避法律风险？

    （3）有限公司和其他一些法人的合同能力受到限制吗？如何界定？

    9、合同的成立要件

    10、请区分什么是企业法人、什么是法定代表人、什么是法人代表、什么是法定代表授权人，他们对合同的能力受限制吗？都有法力效力吗？

    11、授权人再次授权行为人，具备法力效力吗？

    12、合同有哪三种形式？你通常采用什么合同方式？口头合同有效吗？如何维持口头合同的取证？

    13、思考：什么样的书面合同不用签字仍然有效？

    14、导致合同无效的四个因素，请分别分析；

    15、可撤销合同的几种类型分析；

    16、思考：（1）如何区分无效合同与可撤销合同？（2）什么样的合同不要求当事人签字，仍然有效？

    17、合同关系不涉及第三人原则

    18、合同的主要条款和附属条款的要求和区别

    19、商务合同其他条款详解

    （1）免责和限责条款要求：如何表述，如何提醒，如何检测？

    （2）预定损害赔偿条款和惩罚条款：如何界定，如何限制？

    （3）所有权保留：

    （5）赔偿条款：如何追责？

    （6）不可抗力：什么情况下是不可抗力，如何区别商业落空？生活中有哪些具体案例可以界定为不可抗力？

    （7）如何解决合同纠纷——介绍常用四种方法

    20、合同的条款之战

    （1）条款之战的过程；

    （2）条款之战要提供哪些资料和证据

    （3）如何规避条款之战

    21、合同定价方法的介绍及如何使用它们？

    （1）固定价格

    （2）可变价格

    （3）成本累加（成本补偿）定价

    22、商务合同的支付条款

    （1）支付方式

    （2）分期付款（支付周期）

    （3）发票处理条款

    （4）确定支付点

    （5）支付的货币种类

    （6）分析分期付款的优点

    （7）如何规避分期支付中不履行合同的风险？

    23、合同订金、保留金如何处理？

    24、合同履行的本质和基本原则

    25、合同变更与转让

    26、合同权利义务的终止

    27、合同权利义务的终止和解除的不同

    28、合同违约处理与争议处理

    29、处理合同争议的五种方法

    30、合同无效或撤销的法律后果

    第三部分 商务合同管理与风险防范

    1、企业商务合同管理

    （1）合同签约前的管理
    （2）合同签约中的管理
    （3）合同履行中的管理
    （4）合同履行后的管理
    2、企业合同法律风险的防范的要点
    3、企业法律风险发生后的补救措施
