根据教育部公布的最新数据显示，2021年全国高考报名人数1078万，再次刷新了历史新高。60%左右的考生及其家长缺乏对于高等院校和专业的正确认知。由于新高考改革增加了报考难度，海量的院校和专业信息了解渠道缺乏等原因，目前家长和学生急需专业的高考志愿规划师，解决志愿填报的问题。然而目前从事高考志愿规划的人员严重不足，市场供不应求。所以研发了高考志愿规划师系列课程。权威专家授课，通过专业理论知识讲授和案例实操相结合的方式，并与生涯规划相结合，培养出具有生涯规划意识的实战型高考志愿规划师。
 
我们的课程优势：
1、业内专家倾囊相授实用方法，高效快速上手。
实用要点教你精准快速定位专业和院校，帮助学生挑大学选专业；
 
2、沉浸式教学，实战演练场景化，内容吸收更佳。
情景教学+案例教学+经典案例拆解，多种形式帮你积累实战经验。
 
3、实操练习+督学指导，多种方式全面保障学习效果。
实操：课堂小测+作业讨论+小组实战演练
督学：贴心班主任全程督学+专业助教促动师悉心指导+大咖讲师专业讲授和答疑
 
4、学、练、战三位一体，体系教学掌握填报全流程
方法+案例+实操练习，结构化启发式教学，带你解锁志愿填报的核心技能
 
学员将收获什么？
1、全方位掌握高报政策、流程与策略
从签约到填报结束逐步拆解，掌握规划师必备的填报知识及标准服务流程 
 
2、可独立提供1v1升学/报考规划服务
掌握为考生制作志愿方案的关键策略与风险控制方法，做出科学的高考志愿填报方案 
 
3、认证增加高考志愿规划师信任度
专业机构颁发的职业技能认证证书（结业证书和职业技能认证证书）

4、多实践平台推荐合作快速积累经验
优秀者可优先签约，成为签约高报师；符合要求者可入驻人才库，拥有助教促动师、督导、讲师等诸多实践变现机会。
 
5、高效的多行业链接
建立学员交流讨论群，学员之间相互促进交流分享并产生高效链接。
 
6、开启第二职业
如果你是教师，你拥有天然优势——对于学生、家长、学校足够了解，可快速获得家长信任。
如果你是职业规划师，你拥有专业优势——学习了高报技能后，可以从学生长远的职业规划出发，帮助他们选取适合的院校和专业。
如果你是职场人，你拥有对行业、职业的敏感优势——可以让家长和学生了解Ta所选的专业、院校，在社会中的认可程度以及未来发展状况。
如果你是学生家长，除了可以省去万元高报费用，还可以将自己孩子的填报，作为成功案例迁移到其他客户那里，更有说服力。若孩子还没到高考时间，你还可以通过这段时间的经验积累，将来更好地服务自己的孩子。一举多得。
 
 
适合人群：
 
1、高考志愿从业者
行业红利市场、人才缺口30万以上、刚性需求、发展空间大多年实战经验+方法论+工具，系统教学高效上手。
 
2. 职业规划工作者
掌握政策和录取规则，理解全国大学和专业体系，贯通学业与职业，扩大客户群体，拓展更多商业机会。
 
3.中学学校老师&大学招生老师、辅导员
更好地引导学生选择升学路径，指导学业规划，提升“重本率”，掌握新技能，帮助学生科学填报志愿；增强自身职业竞争力，获得教学事业新机会。 
 
4.高三家长&学生
亲自把关孩子的升学及人生发展方向，掌握高考志愿填报的方法和技巧，帮助孩子考上理想大学。
 
5.高一、高二家长&学生
提前规划孩子的升学路径，为升学未来发展提早打基础
 
授课形式：
线上课：视频直播+课堂小测+作业讨论与分享+小组1v1实操模拟对练+专家答疑。
线下课：三天集训+现场小组讨论+案例分析+小组1V1实操模拟对练+专家现场答疑。
 
课程内容：高考志愿规划师实战班（15讲内容）
线上课：五周线上集训，每周三节视频直播课，每周一次作业和一次小组讨论，认证考试。
参与人员：导师一名，教务班主任一名，助教促动师若干（分小组，每小组15-20名学员）
需要讲课平台及考试平台
具体内容：
先导课：
第一讲：志愿规划的模型和能力要求
1、高考志愿规划的核心逻辑
2、高考志愿规划的能力要求
3、高考志愿规划师的思维导图
4、高考志愿规划师的必备知识点
5、高考志愿规划的实战流程
   政策篇：
   第二讲：老高考政策：投档录取规则和填报策略
6、高考报考的录取流程解析
7、志愿批次的设置及概念解析
8、院校投档规则及填报策略
9、专业录取原则及填报策略
10、如何规避退党与滑档的风险
第三讲：新高考政策：选科、等级赋分和填报策略
11、新高考改革进程与变化
12、新高考下的选科指导
13、新高考下的等级赋分
14、新高考下的志愿填报
（第一周作业：搜寻制作本地区的高考志愿填报表。
第一次小组讨论：介绍自己及学习的目的）
路径篇：
第四讲：升学路径：高中生的多元升学路径（一）
15、高中的N种升学路径
16、综合评价的报考分析
17、强基计划的报考分析
18、中外合作类的报考分析
19、港澳高效报考分析
第五讲：升学路径：高中生的多元升学路径（二）
20、军校、警校的报考分析
21、公费师范生的报考分析
22、三大专项的报考分析
23、三大招飞的报考分析
24、艺体特长生的报考分析
 
工具篇
第六讲：霍兰德测评的使用及解读
25、霍兰德理论
26、霍兰德测评的使用
27、霍兰德测评结果的分析
28、如何使用测评结果圈定专业范围
（第二周作业：搜集本地区的多种升学路径或每人录制一段一种升学路径的具体讲解音频。
第二周小组讨论：小组学员1v1解读同伴的霍兰德测评）
 
第七讲：搜集优势：高效开展服务的工具及资料
29、搜集政策、院校、专业信息的途径。
30、如何分析本省的招生计划
31、如何分析高校的招生章程
32、如何分析往年的录取数据
33、如何做好基本信息的采集
  专业篇
   第八讲：专业选择：常见专业解析及专业定位
34、选择专业的常见误区
35、专业目录及专业介绍维度
36、常见热门专业解析
37、专业定位：如何定位核心专业
  院校篇
  第九讲：院校选择：常见院校解析及院校定位
38、选择院校的常见误区
39、院校层次划分：985、211、双一流院校解读
40、院校类别划分：财经类，医学类、语言类
41、院校定位：如何定位核心院校
（第三周作业：具体介绍自己的毕业院校和专业：
第三周小组讨论：对本次作业进行小组讨论）
 沟通篇
 第十讲：定位沟通：顺利咨询的必备流程梳理
42、第一次咨询的流程梳理及注意事项
43、案例教学：第一次咨询的实操演练
 方案篇
第十一讲：方案定制：手把手教你做方案
44、高报方案制定黄金六步法。
45、案例教学：院校专业组案例实操演练
46、案例教学：专业+院校案例实操演练
 
第十二讲：方案升值：五大“低分高就”报考策略
47、提前批院校的报考策略
48、高校分校校区报考策略
49、中外合作办学报考策略
50、行业黄埔院校报考策略
51、高性价比院校报考策略
（第四周作业：案例方案制作，
第四周小组讨论：就本次作业进行模拟讨论）
方案沟通篇
 第十三讲：方案沟通：高效沟通的必备咨询技巧
52、第二次沟通的流程梳理及注意事项
53、不同家庭的高效沟通策略
54、案例教学：第二次沟通咨询的实操演练
第十四讲：案例实操解析：经典案例拆解及风险防控
55、经典案例带你层层刨析
56、透过真实案例注意风险防控
第十五讲：考前答疑
57、考前答疑
（准备考试）
